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      Wstęp

    
    Witaj przyszły, uśmiechnięty i bogaty człowieku sukcesu. Być może myślisz, że to bardzo optymistyczna wizja, a ja nie wiem o czym mówię. Że nie mam pojęcia, z jakimi problemy się zmagasz, ale mimo to próbuję Cię podnieść na duchu i snuję jakąś niemożliwą teorię na temat Twojej przyszłości.

    Zapewniam Cię jednak, że nawet dążenia do sukcesu, bycia uśmiechniętym i mającym więcej pieniędzy niż, akurat w tej chwili się ma…

    ...można się nauczyć.

    Ba nawet powinno się tego nauczyć, a potem stale rozwijać i czytać więcej podobnych do tej publikacji.

    Powtórzę jeszcze raz: dążenia do sukcesu, bycia uśmiechniętym i mającym więcej pieniędzy niż, akurat w tej chwili się posiada, można się nauczyć, a nawet trzeba. Gotowy?

    Anita Zielke

  

    
        
  
    
      Lekcja 1 Ja etatowiec

    
    Zastanówmy się przez chwilę, jak działa człowiek który pracuje na etacie, jak myśli. Po pierwsze pracuje przez cały miesiąc, a potem otrzymuje wynagrodzenie za pracę i dzieli swoje wynagrodzenie na kilka części. Pierwszą z nich stanowią wydatki na opłaty, drugą na jedzenie jeśli coś zostanie, to wydaje na drobne przyjemności, albo odkłada na większy zakup. Są też tacy, którzy odkładają trochę na tak zwaną „czarną godzinę”.

    Od razu chcę zaznaczyć, że sama wiele w życiu godzin przepracowałam w ten sposób i w podobny sposób działając, myśląc i dzieląc swoje wynagrodzenie, ale okazało się, że można było zrobić to trochę lepiej. O tym jednak w kolejnych lekcjach.

  

    
        
  Lekcja 2 Sprzedaż i kupno, czyli życie

    Być może zastanawiasz się o czym będzie ta lekcja, ale nie o handlu, ale o czymś znacznie szerzej zrozumianym i wpisanym w nasze życie. Kiedy chodzisz do pracy na etacie i siedzisz w niej kilka godzin sprzedajesz swój czas za swoje wynagrodzenie. Kiedy komuś płacisz za wykonanie dla Ciebie usługi, to kupujesz nie tylko jego pracę, ale zwróć uwagę, że kupujesz sobie w ten sposób czas wolny. Nawet jeśli nie potrafisz czegoś zrobić, to dzięki pracy tej drugiej osoby możesz w tym czasie, kiedy trwa jakaś naprawa robić coś innego, nie musisz się zajmować tym konkretnym zagadnieniem, które ma przecież wpływ na Twoje życie.

    W tej lekcji, chciałam zwrócić Ci uwagę na to, jak to jest ze sprzedawaniem i kupowaniem cudzego czasu, a także swojego czasu.
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